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Sparbon.de will mit
Rabatten im Abo locken

Gewinnspiel-Anbieter bringt Gutschein-Portal ins Internet

ie Netzpiloten, ein seit 1996
existierender Veranstalter
von Online-Gewinnspielen,

haben das Gutscheinportal Sparbon.
de gestartet. Anders als bisherige An-
bieter setzt der neue Service auf ein
Abo-Modell: Wer die online und im
Handel einlésbaren Coupons nutzen
will, muss dafiir finf Euro im Monat
zahlen.

»Es wird sich zeigen, ob das funk-
tioniert", sagt Netzpiloten-Geschifts-
fiihrer Wolfgang Macht. ,Wenn nicht,
miissen wir unser Geschiftsmodell
iiberdenken.“ Die Betreiber kassieren
zwar von ihren Handelspartnern auch
eine geringe Provision auf die iiber die
Gutscheine gekauften Artikel, der Lo-
wenanteil der Einnahmen soll jedoch
aus der Mitgliedsgebithr kommen.

Im Moment ist das Portal noch in
der Beta-Phase. ,Wir lassen User in
5.000er-Tranchen auf die Plattform",

Wolfgang Macht
Wir sind seit
tber zehn Jah-
ren im Netz mit
Gewinnspielen
aktiv”

sagt Macht - zundchst fiir einen kos-
tenlosen dreimonatigen Test. Die ers-
ten Nutzer stammen vor allen Dingen
aus dem Kundenstamm der Gewinn-
spiele der Netzpiloten. Bis Februar
oder Mirz will Macht die Zahl der
Mitglieder auf diese Weise auf 20.000
bis 25.000 erhohen.

Zum offiziellen Start soll fiir Spar-
bon.de auch mit TV-Spots bei der
Pro-Sieben-Sat1-Gruppe getrommelt
werden - ,,das braucht man auch, um
die notige Bekanntheit zu erzielen',
sagt Macht. re
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